
 

Facilità d’uso per la piccola e media impresa. Non serve a niente oggi dire “La richiamo”. Muovendoci alla velocità di 
internet occorre dare risposte immediate sia internamente che esternamente all’azienda. Easyone è stato progettato 
appositamente per la piccola e media azienda per accelerare i processi nel  business-to-business. Mette a disposizione le 
informazioni necessarie direttamente sotto i vostri occhi. Quattro pulsanti e le relative finestre: Risorse, Contatti, Azioni e 
Risultati Vi permettono un accesso dinamico e chiaro all’intera soluzione Easyone. 

  VVEELLOOCCIITTÀÀ,,  FFLLEESSSSIIBBIILLIITTÀÀ  EE  CCOONNTTRROOLLLLOO  ––  AACCQQUUIISSTTII  EE  VVEENNDDIITTEE  
 

La finestra  CONTATTI di Easyone 
identifica, controlla e permette di comunicare con 
tutte le persone, le organizzazioni ed i contatti 
importanti per il business dell’azienda. 

Vengono mantenute 
tutte le informazioni rilevanti 
relative ad impiegati, clienti, 
fornitori, enti esterni in 
genere: la lingua d’uso, i 
termini di pagamento e di 
spedizione, la valuta di base, 
il costo del lavoro e dei 
servizi sono tra gli elementi 
più significativi supportati. 
Relazioni con costi e prezzi 
di listino possono essere 
gestite a livello di singolo 
contatto o categoria, così 
come le cross-reference con 
i prodotti acquistati, venduti o fabbricati. 

Tutti i documenti relativi ad ogni contatto 
vengono evidenziati in linea e tracciati. 

Attraverso la finestra RISORSE di 
Easyone invece si gestiscono in modo veloce e 
semplice tutte le informazioni relative ai prodotti, 
alle materie prime, ai semilavorati, ai materiali di 
consumo ed a tutto ciò che riguarda le risorse 
aziendali. 

Ogni risorsa può possedere più 
descrizioni multilingua, può essere raggruppata in 
classi, seguire specifiche regole di 
riapprovvigionamento secondo particolari 

parametri.  

Con un semplice click del mouse si 
possono ottenere all’istante tutte le informazioni 
di inventario, la disponibilità di magazzino, la 
giacenza ad una certa data, la disponibilità della 
merce a fronte di un particolare ordine di un 
cliente. 

Tutte le informazioni relative a costi e 
prezzi sono invece mantenute all’interno della 
sezione “Listini”: i costi ad esempio prendono in 

considerazione i costi delle 
materie prime, i costi di 
assemblaggio, di attrezzaggio 
macchine, di mano d’opera, di 
sub-fornitura. 

I listini di vendita 
sono molto flessibili, potendo 
gestire una lista illimitata di 
prezzi a seconda della data di 
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validità, della quantità, del particolare cliente o 
della classe alla quale il cliente è associato. 

 

La soluzione Easyone  

La famiglia dei prodotti Easyone 
costituisce un sistema informativo aziendale 
completamente adattabile all’organizzazione dei 
clienti: i processi ed i flussi con i quali l’azienda 
lavora, magari già certificati ISO9000, vengono 
definiti all’interno delle applicazioni dall’utente 
stesso permettendo così una configurabilità 
diretta del sistema senza dovere essere 
programmatori. 

Tutte le applicazioni supportano i requisiti 
di internazionalità richiesti oggi dal mercato e 
forniscono in modo totalmente integrato 
copertura ai processi commerciali nel business-to-
business, alla fatturazione, alla gestione 
dell’inventario, alla pianificazione delle risorse e 
della produzione, al supporto della catena degli 
approvvigionamenti. Easyone fornisce una visione 
completa del business aziendale, mostrando tutti 
i dettagli dei dati con un solo click del mouse nel 
momento in cui siano richiesti. In pochi minuti 
mette a disposizione tutte le informazioni per 
poter prendere le decisioni importanti nel proprio 
business ed al momento giusto. 

 

 Ciclo attivo (Vendite): 

o Trasformazione di offerte in ordini  

o Immissione e aggiornamento ordini 
clienti con controllo di revisione  

o Commesse e redditività 

o Funzioni estese per la gestioni dei 
listini prezzi: matrice margini e sconti 

o Calcolo e report commissioni agenti 

o Raccolta dati integrata codice a barre  

o Reporting andamento vendite in linea 

o Spedizioni multidestinazione 

 Ciclo passivo (Acquisti): 

o Immissione e modifica ordini di 
acquisto con controllo di revisione  

o Ricezione merci per serie/lotto  

o Controllo qualità merci in entrata con 
funzioni di accettazione/resa  

o Gestione prezzi, tempi di consegna e 
livello qualitativo dei fornitori  

o Pianificazione e controllo scorte 

o Analisi automatica dei fabbisogni e 
riordino prodotti 


